Des solutions sur mesure
pOUI" I’approvisionnement Choisir les meilleures conditions du marché
en énergie des entreprises

TU ES UN CLIENT
PROFESSIONNEL?

Les prix sur le marché de gros de I'électricité sont aujourd’hui tres
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*Consommation annuelle > 100 000 kWh
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Stabilité des prix

C'est la solution idéale si tu recherches la simplicité et un prix stable
pour ton entreprise au cours des prochaines années.

Comment le prix est-il calculé?
Co(t total de I'énergie (CHF) = P (CHF/kWh) * Vtot (kVWh)
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Profil de consommation
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Profil de consommation

Nos spécialistes analysent ton profil de
consommation sur les dernieres années et
établissent une prévision pour les années a
venir.

B Moyenne annuelle des prix de I'énergie
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Prix d’achat
Nous sondons le marché afin d'identifier les
meilleures conditions. (P = prix).

Besoins en énergie
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powerl,all

Egalement disponible en ligne:
www.powerd4all.swiss

Volume d’énergie

Nous achetons pour toi au meilleur
prix la totalité du volume d'énergie

(Vtot = volume) pourles 1, 2, 3 ou
4 prochaines années.

energy@xpert|

energyexpert recommande ce produit pour
des besoins supérieurs a 100 MWh
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Flexibilité ingénieuse

C'est le produit idéal pour ne pas manquer les conditions les plus favo-

rables du marché.

Comment le prix est-il calculé?
CoUt total de I'énergie (CHF) = (Ptranche + fee) CHF/kWh * Vtot (kVVh)
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Profil de consommation
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Profil de consommation

Nos spécialistes analysent ton profil de
consommation des dernieres années et le
décomposent en éléments plus simples, entre
produits de base et produits de pointe
(tranches).
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Profil de consommation

Ve2 = Base 2 (Oh - 24h)

VB1 = Base 1 (Oh - 24h)
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Prix d’achat

A différents moments de l'année, grace a

un mécanisme d'encheres, nous sollicitons
le marché afin d'identifier les meilleures
conditions a appliquer a chaque tranche
(Ptranche = prix) et d'acheter |'énergie de
compensation et de profilage (fee).
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Besoins en énergie :
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VB2 = Base 2 (Oh - 24h)

VB1 = Base 1 (Oh - 24h)
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Volume d’énergie

A la fin de I'année, nous aurons acheté
pour toi toutes les tranches nécessaires
pour répondre a tes besoins énergétiques
(Vtot = volume).
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energyexpert recommande ce produit pour
des besoins supérieurs a 500 MWh

Dynamisme du marché

C'est le meilleur choix pour les entreprises les plus dynamiques, désir-
euses danticiper les tendances a court terme du marché.

Comment le prix est-il calculé?
CoUt total de I'énergie (CHF) = (Pswissix + fee) CHF/kVWh * Vtot (kWh)

Profil de consommation

kW Profil de consommation
Nos spécialistes établissent une prévision
quotidienne de ton profil de consommation.
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Chaque jour, nous achetons de I'énergie
spot (Pswissix = prix) et de |'énergie de
compensation (tarif).

kW Besoins en énergie journaliers
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Volume d’énergie

A la fin de la journée, nous aurons acheté
pour toi toute I'énergie dont tu as besoin
(Vtot = volume).
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energyexpert recommande ce produit pour
des besoins supérieurs a 100 MWh




